
Fonctionnement de l'objet technique
Fonction d'estime - Prix psychologique

1- Lance le logiciel de navigation Internet Explorer ou Fire Fox.

2- Dans la barre d'adresse du navigateur, saisis l'adresse suivante : 
http://www.rollerenligne.com/dossiers/anatomie_roller.htm

3- Complète le schéma suivant :

4- Ouvre le fichier Catalogue Roller.pdf qui se trouve dans le répertoire Mes Documents.

5-  Examine  dans  le  catalogue,  les  différents  modèles  proposés.  Qu'est-ce  qui  les 
différencie ? (soit précis dans tes réponses)

6- Indique, en te justifiant,  le modèle sur lequel se porterait ton choix si tu devais acheter 
une paire de rollers.

7- En dessous de quel prix penses-tu qu'une paire de rollers est de mauvaise qualité ?
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8- Au dessus de quel prix penses-tu qu'une paire de rollers est trop chère ? 

9- Qu'est-ce qui d'après toi justifie les différences de prix entre les différents types de 
rollers présentés dans le catalogue ?

10- Indique ci-dessous ton nom et ton prénom.

11- Montre ton travail à ton professeur puis imprime ce document.
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Nom et Prénom



Fonctionnement de l'objet technique
Fonction d'estime - Prix psychologique – Corrigé

Questions 3 :

Questions 6 et 7 :

Ce sont des éléments qui ont une influence sur la décision de l'acheteur. Ils peuvent être 
ressentis  différemment  d'une  personne  à  l'autre.  C'est  éléments  constituent  la  fonction 
d'estime d'un produit.
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Tige souple ou rigide
Platine aluminium ou nylon

Forme
Couleurs

Type de roulements
Taille des roues

Platine amovible

Matériaux

Esthétique

Performances

Options

Boucle

Spoiler

Chausson

Platine

Frein
Roue

Roulement

Axe



Question 8 et 9 :

Le prix d'un objet technique est aussi ressenti différemment d'une personne à l'autre.

• Un prix trop élevé peut être jugé excessif  par  l'acheteur  et nuire  aux ventes du 
produit.

• Un prix trop faible peut laisser penser à l'acheteur que le produit est de mauvaise 
qualité.

Entre les deux, se trouve le prix psychologique qui assure à l'entreprise les ventes les plus 
fortes.

Question 10 :

Les différences de prix entre les différents rollers peuvent s'expliquer par :

• Les matériaux utilisés
• La qualité de fabrication de l'objet
• Le coût de la main d'oeuvre

• La concurrence
• L'effet que l'entreprise veut produire sur le client (prix psychologique)
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Ce que coûte l'objet à fabriquer (coût de 
revient)
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